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Jeden za wszystkich? 
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Gry sieciowe 

Zasada neutralności infrastruktury w sieciach komunikacji elektronicznej a europejskie prawo 
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Niekonkurencyjne morze 
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Pomoc państwa 
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Kryzys pomocy? 

Pomoc państwa w sektorze bankowym w czasie kryzysu 
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Agnieszka Drzewoska 

Kryzys pomocy? 

Pomoc państwa dla sektora tzw. realnej gospodarki w czasie kryzysu 
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5. Raportowanie i monitoring 

6. Wykorzystanie środków tymczasowych przez państwa członkowskie 
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Kamila Skowyra 

Wsparcie dla prawników czy ekonomiczna piąta kolumna? 

Ekonomiczna analiza jako element ewolucji unijnej kontroli pomocy państwa 
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4.2. Niedoskonałości rynku 

4.3. Określanie definicji rynku za pomocą testu SSNIP i HHI 
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6. Postulaty dotyczące ekonomicznego podejścia przy stosowaniu definicji pomocy państwa 

7. Dotychczasowa praktyka Komisji w zakresie ekonomicznego podejścia 
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8. Wprowadzenie ekonomii procesowej do kontroli pomocy państwa 

9. Wnioski 

 

Katarzyna Piechucka 

Państwo ryzykant? 

Pomoc państwa na rzecz wspierania inwestycji kapitału podwyższonego ryzyka w małych i średnich 

przedsiębiorstwach 

 

1. Ingerencja państwa na rynku kapitału podwyższonego ryzyka 
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7. Zakończenie 

 

Katarzyna Saryusz-Wolska, Marek Kośka 

W poszukiwaniu utraconej skuteczności... 

Zasada natychmiastowego i skutecznego zwrotu pomocy państwa 
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2.2.3. Rola sądów unijnych 

2.2.4. Rola sądów krajowych 

2.3. Autonomia proceduralna a zasada skuteczności oraz zasada efektywnej ochrony sądowej 

3. Wyjątki od obowiązku zwrotu pomocy 

3.1. Ochrona uzasadnionych oczekiwań i pewności prawnej 

3.2. Przedawnienie 

3.3. "Absolutna niemożliwość" 

4. Charakterystyka zasady skuteczności i natychmiastowości 

4.1. Zasada 

4.2. Orzecznictwo sądów unijnych 

4.3. Praktyka Komisji 

4.3.1. Określenie wysokości pomocy, odsetek oraz beneficjentów 
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4.3.3. Co jest rozumiane jako wykonanie decyzji o zwrocie pomocy? 

4.4. Beneficjenci w upadłości - niewypłacalni beneficjenci a skuteczność zwrotu pomocy 

4.4.1. Obowiązki spoczywające na organach krajowych po rozpoczęciu postępowania 

upadłościowego 

4.4.2. Cel windykacji pomocy contra cel i długość postępowania upadłościowego na podstawie prawa 

krajowego 

4.4.3. Status na liście wierzytelności 

4.4.4. Ryzyka dla skutecznego zwrotu pomocy wynikające z przeniesienia udziałów pierwotnego 

beneficjenta 

4.4.5. Windykacja pomocy państwa a interes ekonomiczny 

4.5. Zwrot pomocy państwa a aktualny kryzys gospodarczy 

5. Konsekwencje braku natychmiastowego i skutecznego zwrotu pomocy państwa dla państwa 

członkowskiego 

5.1. Procedura na podstawie art. 108 ust. 2 TFUE 

5.2. Procedura na podstawie art. 260 TFUE 

5.3. Deggendorf 
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Część III 

Kontrola koncentracji przedsiębiorstw 

 

Michalina Zięba 

Wróżenie z fusów 

Wspólne przedsiębiorstwo a kontrola koncentracji 

 

1. Wprowadzenie 

2. Ogólny zarys kryteriów zgłoszenia koncentracji w rozporządzeniu Rady nr 139/2004 

2.1. Pojęcie koncentracji i kontroli 

2.2. Utworzenie wspólnego przedsiębiorstwa 

2.3. Wymiar unijny koncentracji 

2.4. Realokacja kompetencji między KE a państwami członkowskimi w systemie kontroli koncentracji 

2.5. Zgłaszanie koncentracji od strony proceduralnej (procedura pełna i uproszczona) 

3. Pełnofunkcyjność jako kryterium określające jurysdykcję KE nad nowopowstałym wspólnym 

przedsiębiorstwem w trybie kontroli koncentracji 

3.1. Środki zapewniające działanie na rynku 

3.2. Działalność wykraczająca poza działalność firm matek 

3.3. Stosunki handlowe ze spółkami matkami 

3.3.1. Sprzedaż do spółek matek 

3.3.2. Zakupy ze spółek matek 

3.4. Długofalowe działanie 

3.5. Zmiana charakteru wspólnego przedsiębiorstwa z niepełnofunkcyjnego na pełnofunkcyjne 

4. Zgłoszenie do KE joint-venture niespełniającego kryteriów pełnofunkcyjności 

5. Ocena wspólnego przedsiębiorstwa według kryteriów art. 101 TFUE (dawnego art. 81 TWE) 

6. Podsumowanie 

 



Kamila Kloc-Evison, Dagmara Kośka 

Kontrola koncentracji + regulacja = LIBERALIZACJA 

Kontrola koncentracji na tle reform regulacyjnych w europejskim sektorze energetycznym 
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2.1. Specyfika sektora gazowego i elektryczno-energetycznego 

2.2. Liberalizacja, czyli tworzenie jednolitego europejskiego rynku energii 

2.2.1. Pierwszy i drugi pakiet dyrektyw zmierzających do liberalizacji rynków energii 
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