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1. Przedmowa 

2. Wstęp: Ale przecież mam tylko cztery minuty! 

3. Jak zarządzać czasem: Kontrola rozpędu 

4. Jak się przedstawiać: Sprzedaż w zajawkach 

5. Jak nawigować: Unikanie Bezów 

6. Jak zadawać pytania: Budowanie zaufania 

7. Jak słuchać: Pożegnanie z założeniami  

8. Jak osiągać powiązania: Sprzedawanie tym, którzy naprawdę mogą kupić 

9. Jak prezentować: Kurtyna w górę! 

10. Jak sobie radzić z zastrzeżeniami: Dawać mi je tu! 

11. Jak finalizować: Złożona droga do uzyskania wiążącego zaangażowania 

12. Jak tworzyć partnerstwo: Świadoma współpracę 

13. Epilog 

 

Łączny czas nagrania: 10:44:42 


